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安居房屋检查安居房屋检查
•州政府注册房屋检查师执照
•美国 ASHI 协会成员
•AARST & NRPP 认证氡气检查师
•红外成像房屋检查
•高额保险

检查包括检查包括：：
房屋结构，屋顶，阁楼，地下室，
室内外，门窗，车库，厨房卫浴，

水电设备，冷暖系统设备，热水炉等

认真仔细认真仔细，，专业耐心专业耐心
服务服务MDMD，，VAVA571571--334334--98939893 任海晨任海晨

haichen@msn.comhaichen@msn.com

Licensed, insured

1-174

*Silver Spring,大型连栋屋，双车库，阳台，6年新，交通方便，近FDA,$398，000.00最低要价！

*Potomac, 银行拍卖！独栋，三层，近6000sft.占地面积2亩，$1，050,000.00，低于市场价！

*Va, Great Falls,学区一流，5房，4浴，3车库。三层近7000sft.占地面积1.5亩。$1,200,000.00。10年新！

*商业地产投资！生意买卖！铺位出租！服务一流！欢迎咨询！janeshue@gmail.com

（301）-217-9667(O)
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金 牌 房 地 产 经 纪 人金 牌 房 地 产 经 纪 人

240-731-8116（Ｃ）
lilyyanghomes@gmail.com

（301）-213-3051(C)
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您的需要=我的需要 您的烦恼=我的烦恼 您的房子=我的房子 您的微笑=我的微笑
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专攻:法院拍卖房屋
55岁退休社区买卖
酒店、商业房屋买卖

二十多年经验 真诚 友善
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MoneyRealty8@gmail.com

手机：703-431-1159
（英语、汉语、广东话、客家话、马来语）
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善于：
房屋商业地产出售
购买，出租及管理

NMLS
# 325560

美国购房
买家9种奇葩行为导致的失利

尽管美国购房者总是祈祷能
够买到一个梦想家园，但他们会因
为一些奇葩的行为导致购房失
利？只要询问他们的房地产经纪
人，他们经常见证各种购房者奇怪
的、令人不快的行为，这些行为可
能会危及他们希望达成的交易目
标。

我们分享了一些因为买家行
为举止错误导致的失利，以此提醒
其他买家不要在卖家或任何人的
家里尝试这些错误。

1.你在卖家家里弄坏
了东西

有一个客户尝试在看房过程
中测试淋浴压力，最后用力过猛打
开水龙头手柄，水却无法关闭。最
终水淹没了浴室，接下来需要等待
房屋检查员提供损坏报表，当然赔
偿自然由这位粗心的买家支付。

2.你已经迟到了无数
次

如果买家经常不守时这看起
来很糟糕，因为卖家通常会竭尽全
力在约定的时间内到达。延迟或
者取消约会将变得更糟，因为卖家
可能已经提前花了大量心思清理
了房子并让它展示出来。

3.你撕开地毯，看看
下面是什么

许多买家都相信地毯下理所

当然的铺着华丽的硬木地板，于是
你不征求询问卖家，而是决定亲自
撕开地毯的一角，看看下面是什
么。嘿，你实际上是很不礼貌的行
为，这对你和你的经纪人都是一种
责任。

4.你带了你的狗一起
参观

一对夫妇带着他们的狗去看

房，不幸的是，卖家也有一只狗。
即使当时卖家的狗狗不在现场，可
是这种同类的气味让买家的狗狗
疯了。它开始在屋内乱窜，并在整
个房子里标记它的领土。即使在
不太极端的情况下，宠物也可能无
意中损坏房屋，或者卖方可能对它
们过敏。

5.你“偷了”一笔保证

金
购房保证金的目的是证明你

是一个认真的买主，当你坚持一个
非常低的金额，比如1%左右时，它
会让卖家怀疑你是否会试图退出
交易，因为数字的保证金违约成本
实在很低。

6.你在谈判中 180

度的改变
有的买家在美国购房之初轻

易向房地产经纪人保证，他们不关
心房屋检查会发现什么问题，因为
这都很方便，而且他们已经准备好
自己维修解决。然后，当需要提出
报价时，他们会 180度转弯坚持要
求卖家解决所有问题，而这种过分
要求当然要付出买房失利的代价。

7.你问了太多问题
当然，购房者应该提出问题，

以便充分掌握房屋的健康状况。
但是一些客户关注的问题超级细
致，从每个灯泡消耗的能量瓦特，
到干墙的厚度内的绝缘系数，将类
似这些问题扩大到整个房产的方
方面面，这在卖家看来太过分了。

8.你拖延做出决定
通常情况下，当购房者开始搜

索房屋时，很幸运会遇到一个美丽
的家，或者市场上出现理想的房
产，但客户摇摆不定，希望等待更
好的房子出现的可能性。嗯，这是
与一座梦想家园擦肩而过的绝佳
方式。

9.最后，你用了便盆
购房者需要意识到卖家的卫

生间不适合他们随意使用，通常也
会被卖家视为奇葩行为。使用卖
家的洗手间应该只是紧急情况的
最后手段。


