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比特币越上涨，区块链越纯粹
比特币价格越上涨，区块链越纯粹，这

是我对于当下区块链行业的基本判断。对
于这个判断并不是每一个人都表示认同的，
我身边就有很多人认为，比特币的价格上涨
再次证明，数字货币是区块链的唯一且有效
的应用。如果这一判断是在我们刚刚认识
比特别，刚刚认识区块链的时候说出来的，
尚且可以理解。但是，如果在经历了数字货
币和区块链的深度洗牌之后，人们依然做出
如此的判断，我只能一笑置之。

之前，我曾经在一篇文章当中说过，比
特币的价格越是上涨，它距离一种收藏品的
价值就越是接近。如今，我依然抱有这样的
判断，当比特币的价格冲击3万美元，甚至4
万美元关口的时候，只能说明人们越来越多
地将比特别看成是一种投资渠道，而不是把
它当成是改造传统货币体系的工具。当比
特币的价值仅仅只有收藏意义的时候，如果
它的价格还不上涨倒是不正常的了。所以，
当比特别价格开始上涨的时候并不能说明
什么，它只能说明比特币与区块链的分野将
会逐渐明显，以后，比特币作为区块链技术
的一种应用将会越来越纯粹，而人们对于区
块链的看法同样将会趋于理性。

因为当比特币的价格还不高的时候，人
们尚且存在参与的机会，于是，人们会把比
特币看成是一种造富的工具而参与其中。
但是，当比特币的价格不断上涨，人们的参
与机会越来越少，比特币不再是人人都可以
参与的造富游戏，而是彻底沦为了一种投资
品和收藏品。这个时候，人们便开始寻找区
块链在数字货币之外更多的应用场景，于
是，区块链作为一种技术的标签将会越来越
浓重。从这个角度来看，对于那些想要在比
特币市场当中爆富的人来讲，比特币的价格
上涨对他们来讲是一个好消息，而对于那些
真正将比特币看成是区块链的母体的人来
讲，比特币的价格上涨同样是一个好消息，
因为当比特币的价格开始上涨，区块链的技
术属性就会越明显。

事实上，早在比特币的价格突破三万美
元，甚至四万美元大关的之前，国内市场上
的玩家对于区块链的认识早已开始变得理

性，越来越多的玩家投身到了区块链技术的
研发和创新当中。所以，纵然是在2020年这
样一个特殊时期，我们依然看到了区块链技
术的蓬勃发展以及一系列区块链新应用的
不断开花结果。除了以食品溯源、版权保护
等传统的场景应用之外，我们还看到了区块
链在电子签名、法律法规等新场景当中的应
用。这说明什么？这说明区块链的技术开
始在越来越多的场景当中发挥效力，原本附
着在区块链身上的数字货币标签开始被一
点一点地撕掉。

如果说区块链技术在新场景当中的应
用不断打开了传统应用场景上的枷锁的话，
那么，比特币价格的上涨则让人们看到了区
块链技术广阔的未来。第一个原因是，比特
币价格上涨说明只要我们可以把区块链技
术完美地应用到新场景当中，就算是我们不
炒币或者 ICO，我们同样可以获得其他方面
的“财富”，比特币这种缺少了实体经济支撑
的区块链应用都可以获得如此巨大的增长，
如果我们找到了实体经济的支撑的新应用，
它带来的想象力或许要比比特币带来的想
象力还要广阔。

第二个原因是，比特币的价格上涨同样
让我们更加清晰地看到了数字货币与区块
链的本质，让我们更加坚定了将区块链应用
到更多的场景当中，寻找更多的发展可能性
的决心。如果我们仅仅只是把区块链技术
应用到数字货币身上，一味地把区块链技术
与数字货币深度绑定，那么，区块链的发展
势必会走入到和比特币一样的死胡同，即仅
仅只是一种收藏品，而不再会有现在这样如
此多元且全面的应用场景。

可见，当比特币价格不断上涨的时候，
并不是说明比特币是区块链的唯一且有效
的应用，而是说比特币阻碍了区块链技术在
更多场景当中的应用。如果我们一味地为
了一己私利，甚至为了割韭菜而将比特币与
区块链深度绑定，或者用比特币的价格上涨
来印证区块链技术的本身所蕴藏着的巨大
能量的话，那么，非但无法促进区块链的健
康成长，甚至还将会把区块链技术的发展带
入到更加困难的发展境地里。

所以，这就更加印证了文章开头我的那
个判断，即比特币价格越上涨，区块链就越
纯粹。由此，我们可以预测到未来区块链行
业将会出现几个比较纯粹的发展方向。具
体来看，主要分为如下几个方面：

第一，区块链作为技术的属性将会越来
越纯粹。一直以来，人们对于区块链和数字
货币的认识始终都是模糊不清的。刚开始
的时候，人们甚至将数字货币与绑定在一
起，他们认为所谓的数字货币，其实就是区
块链，所谓的区块链就是数字货币。离开了
数字货币，区块链就无法生存。正是因为如
此，我们才看到了区块链被人们所认识的时
候，出现了那么多的数字货币，并且人们用
数字货币来收割韭菜。随着比特币的价格
上涨，人们看到的是区块链最为“成功”应用
的终极归宿——收藏品。如果我们还将区
块链与数字货币深度相连，甚至孤注一掷地
将数字货币看成是终极应用，那么，比特币
的今天，就是这些玩家们的明天。反过来，
我们应该看到的是所谓的区块链其实就是
一种技术，比特币就是区块链的一个应用场
景，它的属性是越来越纯粹的。

第二，数字货币的虚拟属性越来越纯
粹。我们都知道比特币的价格突破了三万
美元，甚至四万美元的关口，但是，我们却不
知道这个价格背后到底是什么在支撑？是
实体经济吗？不是。是权威背书吗？不
是。那么，在如此高的价格背后究竟是什么
呢？说白了是看不见、摸不着的，是虚拟的
东西。所以，当比特币的价格越是上涨，它
的虚拟的属性越是清晰，越是无法掩盖。

如果我们一味地去追求一种虚拟的东
西，而忽略了真实应用带来的发展时，所谓
区块链或许永远都仅仅只是一个孤立且封
闭的存在，无法更多地惠及到其他更多的行
业，更加无法促进实体经济的发展。换句话
说，无论是数字货币还是区块链，我们都需
要与实体经济深度融合，而不能仅仅只是一
味地为了追求虚高的价格，而忽略了对于实
体经济的赋能和改造，只有真正实现“虚”

“实”结合，区块链的未来才能走得更远。
第三，区块链与数字货币之间的关系越

来越纯粹。正是因为人们一直都没有理顺
数字货币与区块链之间的关系，所以，才会
让那么多的空气币出现，才会让那么多的人
受了蒙蔽。当比特币的价格不断上涨，我们
看到的是比特币作为区块链的一个应用终
极目的地其实就是一种收藏品而已。

同时，我们同样要看到的是区块链仅仅
只是一种技术，比特币仅仅只是一个很小的
应用而已。这个时候，区块链与数字货币之
间的关系开始变得越来越纯粹。当区块链
与数字货币之间的关系越来越纯粹的时候，
人们受到受到蒙蔽的机会将会越来越少。
从另外一个层面来看，区块链行业的发展将
会进入到一个全新的发展阶段。于是，这就
更加印证了我的另外一个判断，即区块链和
数字货币的分野将会开始越来越多的出现。

未来，所谓的区块链将会是区块链，数
字货币将会是数字货币，这种纯粹的关系将
会把区块链和数字货币的发展引入到全新
的发展阶段，即区块链作为一种技术将会在
越来越多的场景当中开始出现，而数字货币
作为一种货币将不再是区块链技术的唯一
应用场景，并且它与实体经济，甚至与主流
的货币体系之间的关系将会进一步厘清。

比特币的价格不断上涨引发了一场欢
腾，再度点燃那些想要靠炒币发家的人的热
情。然而，他们不知道的是，如果比特币的
价格一直上涨，将会呈现一种怎样的一种状
态，它还是当初中本聪所预想的那样吗？它
还是那个挑战主流货币体系的存在吗？很
显然，已经不是了。

反过来，当比特币价格不断上涨的时
候，反而对于区块链来讲是一件好事，因为
这种上涨的态势让人们对于区块链和数字
货币之间的关系开始认识得越来越清晰，让
人们对于数字货币的属性认识得越来越清
晰，让人们对于区块链的认识越来越清晰。
所以，这对于区块链来讲是一件好事情，而
不会坏事情，只有真正认识到了这一点，我
们才能理性看到这件事情背后的东西，而不
仅仅只是一味地跟风，继续鼓吹比特币多么
多么厉害，到最后和它一起成为一个“独立
王国”。

土巴兔冲击A股：互联网家装进入新周期
近期，土巴兔冲击 A股的消息不胫而

走。对于沉寂已久的互联网家装市场来讲，
这一消息无疑是一剂强心针。在很多人看
来，随着互联网红利的不再，互联网家装市
场的发展同样开始进入到新的发展阶段。
在少了互联网光环的加持之后，互联网家装
究竟可以走多远始终都是无法确定的。如
果土巴兔可以在这样一个时点上市，无论是
对于互联网家装来讲，还是对于家装行业来
讲，都是一件非常值得我们去深度思考的事
情。在互联网家装依然是一个资本关注的
热门领域的时候，我们看到的是各式各样的
互联网家装平台和公司的出现，而土巴兔作
为互联网家装领域的明星公司更加是一直
都在获得资本市场的持续关注。当移动互
联网的浪潮涌动，人们经常会用独角兽来形
容一家互联网公司的体量和发展潜能，而土
巴兔则是互联网家装领域的独角兽。单单
从这个称谓，我们就可以看出土巴兔在整个
互联网家装领域里的重要地位。

资本市场对于土巴兔的关注并不是没
有道理的。在土巴兔的平台上面，不仅有海
量丰富的流量，而且土巴兔早就建构了一整
套的家装的生态系统。可以说，家装行业的
细枝末节，我们都可以在土巴兔的平台上找
到注解。从这一点，我们就可以看出土巴兔
并不是像其他的互联网公司一样仅仅只是
看到了家装行业身上所聚合的流量，而是真
正想要做一些事情去改变家装行业的。

同电商行业仅仅只是做简单的撮合和
对接不同的是，土巴兔更多地考虑到的是业
主和消费者的利益，它通过创新不同类型的
互联网产品来保证业主和消费者的装修流
程更加公开和透明。所以，我们不能仅仅只
是将土巴兔定义成为一家严格意义上的互
联网公司，而是因为将它定义成为一家深度
参与到家装行业当中，并且真正去改变家装
行业的产业公司。

对于土巴兔这样一家公司来讲，所谓的
流量的见顶、资本的退潮是不会产生太大的
影响的，因为纵然是没有资本的力量，土巴
兔依然可以活得很好。当有了资本的助力
时，土巴兔的发展是如虎添翼的，当没有了

资本的助力时，土巴兔的发展是稳扎稳打
的。正是因为如此，当有关土巴兔即将登陆
A股的消息开始出现的时候，我们并没有必
要感到特别惊讶，而是应该更多地认为这是
一种顺理成章。

从某种意义上来讲，土巴兔登陆A股是
有着非常明显的风向标意义的。这种风向
标的意义并不仅仅只是局限在互联网的层
面上，而是更多地反映在家装行业的层面
上，特别是互联网家装的层面上。总的来
看，土巴兔冲击A股，昭示着我们，互联网家
装行业的发展正在进入到一个全新的周
期。以流量为主导的互联网家装的发展模
式彻底宣告终结，家装产业化进入到了一个
全新的发展阶段。

那么，土巴兔冲击A股的背后，究竟有
哪些方面的重要意义呢？

第一，土巴兔冲击A股，预示着以流量
为终极追求的互联网家装模式彻底终结。
从本质上来看，互联网家装模式同其他类型
的互联网模式并没有本质上的区别，他们都
是以流量为终极追求的模式。虽然有些互
联网家装公司做了一些垂直型的尝试，但
是，这些所谓的尝试的最终目的依然是为了
获取流量的。

需要知道的是，家装行业并不是一个仅
仅只有流量就可以玩得转的行业。纵然是
有了海量的流量，但是，你却不了解家装行
业，那么，就算是有再多的流量都仅仅只是
一个数字而已。这是那么多的互联网家装
公司到最后却无法存活的根本原因。

土巴兔就不同了。虽然土巴兔的平台
上面有海量的流量，但是，我们需要看到的
是土巴兔并不是一家为了流量而流量的公
司，它是一家真正以家装行业的改变为终极
追求的公司。当土巴兔冲击A股的时候，我
们需要知道，在资本市场已经不再看中流量
的时候，土巴兔的成功从另外一个角度告诉
我们，那种以流量为终极追求的互联网家装
模式的终结，而以深度介入家装行业为主导
的全新发展阶段的来临。换句话说，如果我
们依然以流量为终极追求，而不是站在家装
行业的角度来思考问题，或许，我们永远都

无法跳出互联网家装的怪圈，而与土巴兔之
间的距离同样会越拉越远。

第二，土巴兔冲击A股，昭示着家装产
业化时代将会来临。土巴兔之所以会有如
此信心敢于冲击A股，并不是没有原因的。
但是，有一点可以确定的是，土巴兔的信心
绝不仅仅只是来自于自己在互联网时代所
取得的成绩，更加重要的是，土巴兔真正是
一家把家装当成是一个产业来看待的公司，
所以，透过土巴兔，我们可以窥探到的是，未
来的一个时期，将会是一个家装产业化所主
导的时代。

在互联网时代，互联网家装行业同其他
类型的互联网模式一样，比拼的是谁的概念
新，谁的模式强，而在家装产业化时代，玩家
们比拼的是谁扎得足够深，谁对于行业的理
解足够到位。如果这两点做不到，即使是拥
有了再多的流量都是没用的。当然，如果可
以把流量和家装产业化结合起来，则更是非
常厉害的事情了，而土巴兔无疑就是这样的
一家公司。

从这个角度来看，我们同样可以看出的
是，土巴兔冲击A股，其实就在告诉我们，土
巴兔正是一家把互联网时代的优势与家装
产业化深度结合在一起的存在。在家装产
业化的路上，土巴兔再一次走在了行业其他
玩家的前列。可以预见的是，随着土巴兔冲
击A股，对于家装行业的认识将会进入到一
个全新的阶段，即人们不再仅仅只是把家装
行业看成是一个东拼西凑的存在，而是开始
更多地从产业的角度来看待它。

第三，土巴兔冲击A股，检验着互联网
家装玩家的成色。当互联网红利随处可见
的时候，我们看到的是一场以收割红利为主
要发展导向的浪潮的来临。虽然在这个过
程当中，有像土巴兔这样的行业深耕者，但
是，同样有滥竽充数者，他们仅仅只是把互
联网家装看成是一种获取流量的手段，并不
是真正要改变家装行业本身。

为什么土巴兔可以冲A股呢？其中一
个很重要的原因就是因为土巴兔并不是和
其他的互联网家装玩家一样仅仅只是把互
联网家装看成是一个获取流量的手段，而是

要做真正可以改变家装行业的事情。所以，
从土巴兔冲击A股这件事情上，我们同样可
以来看其他的互联网家装玩家，如果有些玩
家仅仅只是把互联网家装看成是一种获取
流量的手段，而不去看成是一个改变家装行
业的存在，那么，他们是无法通过市场的检
验的，特别是在现在这样一个更加关注家装
产业的时刻，更是如此。

于是，我们就可以这么想，但凡是那些
能够经受住市场的考验，但凡是那些像土巴
兔这样可以深深扎根家装行业的玩家，才是
未来真正意义上的玩家。如果一个玩家仅
仅只是紧盯着流量，并且它的核心竞争力只
有流量，那么，它是无论如何都难以走得长
久的。土巴兔能够冲击A股，就说明它的发
展足够稳健，它的发展不仅仅只是以流量为
主导的，它的发展是有这一套属于自己，并
且属于家装行业的深层次逻辑的。

有关土巴兔冲击A股的消息开始出现，
并且是在这样一个资本寒冬的大背景下，其
实对于业已步入寒冬期的互联网家装来讲
是有着非常强的风向标意义的。如果在一
个流量不再是唯一的衡量标准，而产业则是
人们关注的主要目标的重要时刻，土巴兔可
以冲击A股成功，那么，就说明土巴兔的发
展模式并不是外界所认识的那样，仅仅只是
一个以流量为主要驱动力的存在，而是有着
更多其他方面的意义的。

正是这些其他方面的意义，才会让资本
市场对于土巴兔依然青睐。同时，它同样告
诉我们，以流量和平台为主导的发展模式开
始走入到死胡同，真正迎接家装行业的将会
是一个全新时代的来临，这个全新的时代，
就是我们经常提到了家装产业化的时代。

同土巴兔在整个互联网家装行业都是
一个风向标意义的存在一样，此次冲击A股
同样是有着非常明显的风向标意义的。笔
者将其定义成为一个互联网家装进入到新
周期的重要标志，其实，或许远非如此，除了
这一点之外，我想更多地应该是家装行业这
个产业本身的东西。这个东西，才是我们应
该关注的，也是土巴兔真正值得我们学习
的。


