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因涉嫌传销，母婴新零售平台米友圈科技被冻结10亿元现金
继凯儿得乐接连被多地法院

冻结银行账户后，又一家母婴新零
售企业杭州米友圈科技有限公司
近日因涉嫌传销被冻结 10亿元现
金，千芝雅米菲纸尿裤正是其旗下
品牌。11月20日，新京报记者电话
联系杭州米友圈科技有限公司，一
人员称不清楚此事，“也没有其他
部门工作人员的座机号码。”

中国裁判文书网 11月 18日发
布的信息显示，杭州米友圈科技有
限公司因涉嫌传销，被淄博市博山
区市场监管局查处。为防止该公

司转移或者隐匿违法资金，博山区
市场监管局于 11月 4日向山东省
淄博市淄博区人民法院提出申请，
要求冻结被申请人银行账户存款
10 亿元。这一申请得到法院支
持。不过，目前在中国裁判文书网
已不能搜索到该判决书信息。

天眼查显示，杭州米友圈科
技有限公司系千芝雅米菲纸尿裤
的主体运营公司，成立于 2016年，
是一家从事孕婴童产品的新零售
平台运营企业，注册资本 1000万
元，实缴资本100万元，第一大股东

郑宾，持股75%。
另据天眼查一则行政处罚信

息显示，该公司曾于2017年9月13
日，因违反广告内容管理规定，被
浙江桐庐县市场监管局行政处罚5
万元。处罚详情显示，该公司公开
在一篇米菲纸尿裤广告文中，使用

“国内最好”、“全世界顶级”等违反
广告法词语。

新京报记者注意到，此前就有
报道质疑千芝雅米菲纸尿裤四级
经销商代理制度涉嫌变相传销。
在千芝雅米菲纸尿裤的官网，新京

报记者看到，一行“微商招募进行
中”的红字较为醒目。对涉嫌传销
一事，11月 20日，新京报记者电话
采访杭州米友圈科技有限公司，一
人员称不清楚此事，“也没有其他
部门工作人员的座机号码。”

此外，千芝雅米菲纸尿裤官网
显示，加盟代理“无需屯货，无库存
压力”。不过，记者在杭州米友圈
科技有限公司的公众号米友圈妈
咪团看到，该公司发布的 276篇稽
查公告显示，多位代理经销商低价
售卖被处以封号。有业内人士透

露，代理加盟商买的货用不完，加
之发货慢、退货难，只能低价到二
手电商平台售卖，“无库存压力并
非宣传的那么美。”

近来，微商层级代理涉嫌变相
传销事件多发，今年9月，微商母婴
品牌凯儿得乐接连两次被申请财
产保全，其层级代理也被质疑涉嫌
变相传销。中国人民大学商法研
究所所长刘俊海表示，现在很多微
商模式的核心还是“排线布网”，产
品只是道具，产品过了五六道手后
已经违反了直销本意。

两名85后干部合谋索贿，
法庭之上一起受审，双双获刑

近日，一场特殊的“云”庭审
教育活动在浙江平湖市人民法
院举行。

屏幕中，受审的是平湖市市
政公用事业管理处（以下简称
平湖市政管理处）原工作人
员刘沈吉、平湖市交通投资
集团有限公司（以下简称平
湖市交投集团）原工作人员张
杰，年轻的他们，脸庞上满是悔
恨的泪水。屏幕外，50多名从事
工程建设领域工作的 85后年轻
干部深受触动。

面对诱惑，丧失底线
刘沈吉和张杰是在平湖市

政管理处工作时相识的，因二人
都是 85后，且学习、工作经历相
似，彼此间有很多共同话题，便
很快成为了好友。

后来张杰离开市政管理处
到交投集团工作，但由于从事的
还是工程相关工作，所以他与刘
沈吉仍有工作上的联系，关系并
未疏远。

还在市政管理处的刘沈吉
在工作中，陆陆续续认识了不少
老板。在与这些老板相处的过
程中，他逐渐感到心理不平衡，

“为什么他们一个项目就可以赚
几十万甚至上百万，自己这么辛
苦却只能每个月领那一点死工
资？”

心理上的转变，让他失去了
“平常心”。2016年 6月，在市政
管理处工作还不到两年的刘沈
吉，就收受了行贿人感谢其在工
作中给予支持和帮助的贿款
2900元，这也是他人生中的第一
笔贿款。

在思想斗争之后，金钱的诱
惑突破了我的做人原则，心中的
不安、恐慌也随即被拥有钱的满
足感驱散。

回顾起当时的场景，刘沈吉
说。

“协调”项目，合谋索贿
人一旦突破心理防线，就会

在错误的泥潭越陷越深。初尝
甜头的刘沈吉不仅没有后怕，甚
至开始与张杰一起合谋拿起了

“好处费”。
2016年末，刘沈吉负责吕公

路改造项目的现场管理工作。
施工老板俞某某找到他，说自己
没有熟悉的沥青班组来做吕公
路的沥青摊铺工作，希望刘沈吉
能帮忙联系一个。

刘沈吉马上想到了在这方
面人脉较广的张杰，张杰便向刘
沈吉推荐了嘉兴市某建设有限
公司的负责人沈某某。张杰此
前也曾利用手中职权，在工
程监管过程中收受工程老板
的贿赂，他认为刘沈吉这次
来联系，也是一次拿钱的好
机会。于是，张杰问刘沈吉：事
成之后，需不需要“好处费”？

这一问，刘沈吉心动了。
经过协商，沈某某答应给予

回扣，在刘沈吉、张杰二人的“协
调”下，沈某某顺利拿到项目。
为掩人耳目，2017年 1月和 2017
年5月，刘沈吉、张杰让沈某某分
两次把5.1万“好处费”转账至刘
沈吉一个朋友的银行账户内，后
刘沈吉和张杰一人一半，平分了
这笔“好处费”。

钱到手后不到三个月，平湖
市当湖路开始实施拓宽改造工
程，两人再次“合谋”，帮助沈某
某承接了该道路的沥青摊铺业
务。这次工程结束后，两人又收
到“好处费”14万元，也进行了平
分。

对手中权力失去“敬畏心”，
刘沈吉也越来越“放得开”。受
贿有共同也有单独，形式有银行
转账也有现金、支付宝转账等，
对象也从沈某某到凌某某、金某
某等多位工程建设领域的老板。

沉迷赌博，作茧自缚
除了在工作中收受“好处

费”，八小时之外，刘沈吉还经常
和工程老板们一起吃喝娱乐，打
牌赌博也不拒绝。

一开始靠着向家里拿钱、借
网贷的方式，他还能勉强支撑这
个“兴趣爱好”。但网贷须还，钱
很快不够用了。这时，一些老板
主动提出，要给刘沈吉一些“小
钱”花花。

“他们如果请客吃饭也要很
多钱，还不如直接给我，也算变
相省钱了。”在这样的自我安慰
下，他收下了这些“小钱”。

由此，他陷入了“受贿→还
网贷→赌博→借网贷→受贿”的
恶性循环。直至案发，刘沈吉才
发现，自己工作多年，不仅一分
钱都没存下，还欠下不少网贷，
收受了大量贿赂。

法庭之上，追悔莫及
2020年4月13日，平湖市监

察委员会对刘沈吉涉嫌受贿问
题进行立案调查。同日，对张杰
进行立案调查。

当办案人员找到刘沈吉时，
他还天真地以为所有事情都可
以往打牌上推，反正自己也不是
党员。但当一件件事、一笔笔金
额、一个个证据都摆在刘沈吉面
前时，他只好一一交代了自己的
问题。

在接受调查的时间里，我每
天寝食难安，真正体会到了什么
叫度日如年……

刘沈吉在被留置后感受到
了自由的可贵。

8月 19 日，平湖市人民法
院开庭审理了刘沈吉、张杰受
贿一案。经查，刘沈吉、张杰
作为国家工作人员，利用职务
之便，为他人牟取利益，单独
或共同索取或非法收受他人
财 物 ，其 中 刘 沈 吉 参 与 额
1078356.66 元 ，个 人 实 得
882856.66 元 ，张 杰 参 与 额
463000 元 ，个 人 实 得 267500
元。刘沈吉犯受贿罪被判处
有期徒刑四年，并处罚金三十
六万元；张杰犯受贿罪被判处
有期徒刑三年，并处罚金二十
万元。家属已代为退赔全部
赃款。

“到了这里，我一分钟也
没想过钱。”“你们一定要学
法、知法、懂法，牢记‘亲’‘清
’二字。”“要明白再多的钱都
不如家人的陪伴重要……”法
庭上，刘沈吉、张杰两人用自
己惨痛的教训告诫在座的年
轻干部们。

华为断臂求生，
荣耀能否再次荣耀？

荣耀独立的传言尘埃落地。
17日，华为官宣，整体出售荣耀，
交割完成后，将不再持有荣耀股
份。

华为和发起收购的荣耀产业
链企业、经销商企业均强调，这是
一场自救行为。

华为与荣耀的切割，能否让
荣耀延续下去？

华为为何要整体出售荣耀？
“华为处在这样一个内外部

挤压的境地，但是我们并不会自
怨自艾，或者转移矛盾”，华为心
声社区近日发布华为公司董事、
高级副总裁陈黎芳近日与新员工
座谈时的讲话。

自美国打压华为以来，已实
施三轮制裁。今年 9月 15日，台
积电已无法为华为的高端手机芯
片麒麟芯片代工。

高通自去年“实体清单”后就
无法向华为供货。近日，高通确
认可向华为供应 4G芯片。在中
国市场，新增手机出货量中 5G手
机出货量已占到6成以上，无法获
得 5G芯片将使华为丧失 5G市场
份额。

由芯片“断供”所带来的影
响，华为消费者业务 CEO余承东
在 10月末华为Mate40系列手机
发布时已表示，Mate40的预定量
已经超出供应能力。目前Mate40
处于一机难求的境地。

尽管有媒体报道，华为储备
了大量手机芯片。但手机更新迭
代远快于基站设备，储备有可能
于今年底或明年初用完。

此外，由于不能使用谷歌移
动服务GMS，华为手机海外市场
受到严重影响。华为曾表示，
2019年华为消费者业务海外收入
受到的影响，至少在100亿美元左
右，这与Google的GMS服务不能
使用密切相关。

媒体报道，据不完全统计，华
为的核心供应商，从 2018年的 92
家美国供应商，到现在已缩减至
不足 5家。华为已大力发展国内
供应商，来缓解产业链技术供应
的压力。

不过，国内供应链的成熟尚
需时间，且芯片问题无法解决。
华为手机市场份额今年二季度位
列全球第一，现在又回到第二位
置。市场研究公司 Canalys 近日
发布的数据显示，2020年三季度，
华为手机出货 5170 万部。而
2019年三季度为 6680万部，同比
下跌了 23%。市场份额从 19%下
降到14.9%。

受“断供”影响，荣
耀手机业务节奏已经放
缓，一些产品计划暂时
搁浅。员工、供应链、渠
道商等作为利益共同
体，所承受的压力将急
剧增加。

赛迪智库信息化与
软件研究所研究员钟新
龙表示，在芯片供应有
限的情况下，华为就只

能采取断臂自救的方式，把一部
分业务打包出售出去。只要有人
接盘，都是没有问题的。

他介绍，一般来讲，大企业面
临相关严峻危机时，都会考虑到
拆分这一做法。在美国过往历史
上，很多企业曾因反垄断而被迫拆
分。华为这次拆分是毫无疑问不得
不去做或者不得不做出的选择。

收购荣耀的30余家企业的联
合声明称，此次收购既是荣耀相
关产业链发起的一场自救和市场
化投资，能最大化地保障消费者、
渠道、供应商、合作伙伴及员工的
利益。

同时，这是一次产业互补，全
体股东将全力支持新荣耀，让新
荣耀在资源、品牌、生产、渠道、服
务等方面汲取各方优势，更高效
地参与到市场竞争中。

深圳智信是谁？
根据收购协议，由深圳市智

信新信息技术有限公司完成对荣
耀的收购。

深圳市智信新信息技术有
限 公 司 成 立 于 2020 年 9 月 27
日，注册资金 1 亿元，由深圳市
智慧城市科技发展集团与 30余
家荣耀代理商、经销商共同投
资设立。包括天音通信有限公
司、苏宁易购集团股份有限公
司、北京松联科技有限公司、深
圳市顺电实业有限公司、山东
怡华通信科技有限公司、深圳
冀顺通投资有限公司、河南象
之音健康科技有限公司、福建
瑞联优信科技有限公司、内蒙
古英孚特通讯技术有限公司、
哈尔滨金潭科技发展有限公司
等。

根据收购双方声明，所有权
的变化不会影响荣耀发展的方
向，荣耀高层及团队将保持稳
定。投资新荣耀的经销商和代理
商也承诺：未来只享有财务上的
投资回报。

独立电信分析师付亮认为，
荣耀高层及团队将保持稳定，投
资新荣耀的经销商和代理商，未
来只享有财务上的投资回报，不
影响荣耀的渠道决策（可以延伸
为不影响荣耀的所有决策）。这
是在给外界信心，投资者不为控
制渠道，而是希望在未来获得投
资收益。

也有业内人士表示，华为手
机业务部分已迁移到东莞，而深
圳在此时有动力将荣耀产业链团
结起来，稳定和发展深圳的手机
产业。


