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高刷新率和5G成标配下半年旗舰手机还能拼什么？
如果说去年 5G还是手机的竞争优势，

那么今年发布的大多数手机都标配 5G。严
格来说，5G 今年已经是手机必备功能之
一。与此同时，高刷新率屏幕和快充，也成
为手机的必备功能。

在 5G无法成为营销的亮点，手机拍照
拉升到了 1亿像素的制高点，高刷新率屏幕
也无法吸引消费者的当下，旗舰手机还能拼
什么呢?这或许是留给所有手机厂商的一道
难题，包括市值冲破2万亿美元的苹果。

手机芯片打造差异化的优势
多年来，华为和苹果都是下半年最值得

关注的两个品牌。作为两个曾经引领手机
硬件升级的品牌，这两家厂商在2020年同样

饱受创新匮乏之苦。不过，手机芯片成为华
为和苹果的差异化优势。

以苹果来说，今年 iPhone 12系列全系标
配A14芯片，这是一款使用5nm制造工艺的
芯片。今年，主流的手机芯片还停留在7nm
的赛道，苹果已经抢先用上了最先进的5nm
制造工艺。从技术角度来说，更先进的制造
工艺，意味着芯片性能更强，功耗也更低。

由于 5G功耗更大，5nm的芯片一定程
度上降低功耗。在电池技术没有突破前，
5nm手机芯片对续航的提供还是非常重要
的。除苹果外，华为Mate 40系列搭载的麒
麟 9000芯片也使用了 5nm制造工艺，据说
5G和AI算力更强。从这一角度来说，5nm

芯片是竞争力，也是一种差异化优势。
快充和大像素不会成为竞争力
虽说华为和苹果的旗舰手机还没上市，

但硬件配置已经不是什么秘密。相比之下，
其他品牌的安卓旗舰，快充技术提升很大，
拍照方面也更加注重大像素。

前段时间上市的安卓旗舰，都引入了
120W快充技术，这预示着下半年的很多安
卓旗舰都会标配120W快充。从一些媒体的
评测来看，支持 120W快充的手机充满电不
到20分钟，也就是一顿饭的功夫。需要注意
的一点是，要想使用大功率快充，必须随身
携带快充套装，而且能够找到电源插座。否
则，大功率快充也是摆设。

显然，大功率快充的使用场景会受限。
而三星和小米主导的 1亿像素拍照，对消费
者感知的提升也非常有限。从实际应用的
角度来说，手机拍照 6000万像素就足够了。
试想，苹果手机至今是 1200万像素，成像质
量并不比 6400万像素的安卓手机差。手机
拍照，大像素固然重要，算法对成像质量的
影响也非常大。

总的来说，从手机芯片到 5G，再到快充
和拍照，2020年手机行业确实没有什么颠覆
性的创新。在苹果都扛起价格战的市场背
景下，旗舰手机要想打造差异化的差异已经
非常困难了。接下来，旗舰手机或许只能拼
价格，拼品牌忠诚度了。

互联网金融的抉择时刻

即使是在互联网金融监管持续的大背
景下，我们依然看到有人抱着用互联网的方
式做金融的旧思想不放。

以网络借贷、消费金融为代表的互联网
金融有死灰复燃的迹象。

同野蛮生长期的互联网金融仅仅只是
以C端流量为目标对象不同，如今，互联网
金融的坚守者们开始将关注的焦点聚焦在
了B端用户身上。

当B端用户逐渐成为新的流量入口时，
通过将互联网金融的目标对象从C端转移
到B端确实可以破解发展瓶颈，并且可以在
产业互联网身上为自己找到理论注脚。

同样地，B端用户面临的痛点和难题，
可以通过互联网金融的这种新供给模式得
到缓解。

一切就像是电影，比电影还要精彩。
然而，在精彩的剧情背后，新的危机正

在酝酿。
须知，当前行业的发展早已过了那个以

资本和流量为内在驱动力的时代，继续沿着
这种发展脉络，推动所谓的产业互联网纵然
会奏效，或许将付出更大的代价。

从表面上看，互联网金融玩家将目标用
户从C端转移到B端可以获得新的发展机
会。

但是，如果仅仅只是提供金融供给，忽
略了融资之后的企业成长，无法实现金融供
给与回报的均衡发展，所谓的金融新供给或
许是一枚“定时炸弹”。

说到底，以B端用户为目标的互联网金
融发展新模式依然是流量思维。

看上去，很美好；实际上，危机四伏。
互联网金融野蛮生长期的经验告诉我

们，仅仅只是将互联网金融看成是一种融资
渠道，只会把金融行业的风险无限放大。

重新定位互联网金融的功能和作用，将
互联网金融看成是一个抓手，建构一个涵盖
金融行业供求两端的生态体系，才是关键所
在。

因此，互联网金融的进化不应该仅仅只
是目标对象的改变，而是要改变内在的商业
模式。

互联网金融不应该死灰复燃，而是应该
洗心革面，涅槃重生。

首先，互联网金融需要从“平台者”蜕变

成为“参与者”。
尽管经历了互联网金融监管的洗礼，人

们对于互联网金融的平台定位依然乐此不
疲。

之所以如此，其中一个很重要的原因在
于互联网金融的玩家们可以用最少的投入，
获得最大的收益。

须知，这种收益是以风险的递增为代价
的。

当我们无法有效地管控撮合和中介带
来的风险时，平台型的互联网金融玩家在获
得了收益的同时，同样增加了风险。

如何管控平台型的发展模式带来的风
险，成为确保这种发展模式是否可以持续发
展的关键所在。

告别平台型的定位，将自身看成是一个
参与者，通过全流程、全方位的参与来管控
风险，从而将风险控制在一个合理的范围内
成为一种必然。

如何参与呢？
仅仅只是以平台来定义自己显然是不

够的。
将金融看成是一个切入点，在对B端用

户进行金融赋能之后，通过自身所构建的生
态体系来对B端用户进行全方位、多角度的
赋能，通过这种赋能来保证项目的顺利开
展。

这就需要互联网金融平台不应该仅仅
只是一个融资渠道，而是一个生态综合体。

在这个生态综合体下，B端用户不仅可
以获得融资的支持，而且还可以后续业务发
展所需要的技术、模式、数据等诸多方面的
支持。

简单来讲，就是不仅要“扶上马”，而且
还要“送一程”。

在这个过程中，互联网金融平台不仅打
开了新的盈利方式和方法，而且还可以通过
对B端用户进行赋能，支持项目发展，最大
限度地降低项目风险，避免互联网金融野蛮
生长期类似乱象的发生。

其次，互联网金融不应只有“金融”。
互联网金融上半场的实践已经告诉我

们，仅仅只是将“金融”定义成为互联网金融
的全部是一种错误。

因为将“金融”定义成为互联网金融的
全部，会极大地透支金融本身，让金融仅仅

只是金融，最终让金融变成了一个缺少了
实体经济支撑的存在。

对于进入到全新发展阶段的互联网金
融来讲，同样面临着这样的抉择。

一味地将互联网金融局限于金融行业
本身，得到的必然是与互联网金融上半场
同样的结局。

抛弃金融行业本身，玩家们一时又找
不到好的发展方式和方法。

这是一种两难的抉择。
不断拓展互联网金融的非金融功能，

不仅可以跳出传统互联网金融的发展怪
圈，还可以将互联网金融的发展带入到全
新的发展阶段。

从某种程度上来讲，金融仅仅只是一
个相当初级的阶段。

在很多时候，金融扮演的是切入点的
角色。

真正决定互联网金融成败的关键在于
以金融为切入点的深度赋能以及以金融行
业的蜕变为起点的新发展。

以金融为切入点的深度赋能，主要是
发挥金融行业的传统功能和属性，用这些功
能和属性做一些相对较为简单和传统的工
作。

对金融行业传统功能和属性的优化与
整理，是关键所在。

它主要是对衍生于传统金融功能和属
性进行再造和重塑的工作，目的是将金融的
传统功能和属性最大程度地进行发挥。

基于金融行业蜕变的新发展，主要是基
于新技术对于金融行业的深度改造为起点
的。

通过新技术对于金融行业进行更加深
度、更加彻底、更加全面的改造，金融行业的
功能和属性已经发生了根本性的改变。

我们现在看到的金融科技、数字科技都
是基于金融行业本身的蜕变，衍生出来的新
物种。

对于这些新物种的不断完善、落地和应
用将会直接关系到未来互联网金融的成败。

无论是基于金融传统功能的优化，还是
基于金融的新功能的蜕变，其实都在告诉我
们，互联网金融的未来不应仅有“金融”，而
是应该被赋予更多的内涵和意义。

再次，互联网金融不应仅有“互联网”。
乍一看，互联网金融不应仅有“互联网”

颇有些耸人听闻。
因为没有了互联网，互联网金融与传统

金融并没有两样。
实质上，这里所说的不应仅有“互联

网”，更多的代表的是不应该把互联网金融
的商业模式、驱动力仅仅只是局限在互联网
身上。

早期的互联网金融之所以会出现如此
多的乱象，其中一个很重要的原因在于很多
玩家放大了“互联网”在互联网金融里的作
用，最终让互联网金融变成了“互联网”。

何为互联网？
互联网的最大的功能和作用其实就是

借助平台模式，通过去中间化的方式来实现
提升行业效率的目的。

尽管如此，在去中间化的问题上，我们
依然要保证一定的“度”，这里的“度”就是我
们不能一味地为了追求效率，而过度地去中
间化。

如果我们为了追求效率，一味地进行去
中间化，带来的必然是行业发展的缺斤短

两、缺胳膊少腿，行业发展必然变形。
互联网金融行业的乱象，正是这种现象

的直接体现。
因此，互联网金融不应只有“互联网”，

而是要始终坚持“金融”底色。
互联网金融通过去中间化的方式来提

升金融行业的运行效率的时候，我们要立足
金融行业的实际，考虑到金融行业的特殊
性，减少简单、粗暴的去中间化带来的发展
走样。

互联网金融不应仅有“互联网”的另外
一层含义，就是我们不能把互联网技术看成
是唯一且长期的驱动技术，而是要不断拓展
互联网金融的技术外延。

随着大数据、云计算、人工智能和区块
链为代表的新技术的不断成熟，我们同样要
不断向这些新技术要生产力，通过金融行业
与这些新技术的深度融合来找到更多新的
发展可能性。

我们现在看到的金融科技、数字科技等
新概念的出现，其实就是金融行业不断向新
技术要生产力，要发展动能的体现。

当互联网金融不仅仅只有互联网技术
的时候，它的发展才能真正跳出互联网金融
的发展怪圈，真正进入到一个全新的发展阶
段。

复次，互联网金融不应只有流量。
尽管经过互联网金融时代的洗礼之后，

下阶段的互联网金融的目标对象已经从C
端用户转移到了B端用户身上。

但是，互联网金融本身并未蜕变的现
实，让互联网金融本身其实依然仅仅只有流
量。

以流量为终极目标的发展模式，最终只
会把现阶段的互联网金融带入到上一个阶
段的发展怪圈之中。

表面上看，互联网金融升级了；实质上，
互联网金融还是那个互联网金融，只不过流
量从C端用户变成了B端用户而已。

诚然，即使是把目标对象从C端转变成
了B端，但是，我们依然还有海量的流量可
以获取。

如果洗牌后的互联网金融依然仅仅只
是以流量为终极追求，那么，它仅仅只是换
了一个流量池而已，内在的逻辑依然没有
变。

可以预见，这种以流量为终极追求的发
展模式依然无法长久。

因此，互联网金融不应只有流量，而是
应该变“流量”为“留量”，变“收割”为“服
务”。

通过目标对象和服务方式的改变来实
现互联网金融蜕变的目的，最终完成互联网
金融的本质改变。

当下，经历了监管和洗牌的互联网金融
正在面临一场全新的困局。

这一困局，直接影响到了金融进化的进
程，是一场逆行。

其实，这一困局是人们对于互联网金融
的执念所导致的。

本质上看，缺少了自身的蜕变，仅仅只
是一味地延续互联网金融上半场的发展模
式，所谓的发展也仅仅只是暂时的。

从根本上改变互联网金融的内在逻辑，
找到适合当前阶段的互联网金融发展新模
式，改变唯互联网、唯流量、唯金融的发展状
态，才能让互联网金融真正洗心革面，涅槃
重生。


