
新世界时新世界时报报2020年9月11日

NEW WORLD TIMESNEW WORLD TIMES
56网络文摘

长城宽带被鹏博士抛售：
100万元打包转让费堪称白菜价，探索内幕

长城宽带曾是全国最大的民营宽带运
营商，拥有上千万用户。

2020年 9月 7日（今天）消息，“长城
宽带 100万元打包转让”成为社交媒体上
的热议话题，从中也牵引出幕后的操盘手

“鹏博士”。
在众多网友的热议下，长城宽带这个

关键词也不断被刷新，不同角度的舆论观
点都随之涌入，重现长城宽带当年的高光
时刻。

相对而言，大多数网友对于长城宽带
的评价，基本上来自网速这个环节，这个
可是无法填平的一个坑。

100万元打包转让
根据新浪财经报道称，近日，上市公

司鹏博士发布公告，拟将旗下长城宽带网
络服务有限公司、河南省聚信网络信息服
务有限公司、沈阳鹏博士网络服务有限公
司、浙江鹏博士网络服务有限公司的100%
股权转让给中安实业投资（深圳）有限公
司。

与此同时，包括长城宽带等在内，其
打包转让价格合计仅为100万元。

站在用户（消费者）的角度来看，鹏
博士能够将长城宽带以 100万元打包费转

让出售，似乎已经为这项业务的现有市场
价值画上了一笔横线，标志着长城宽带的
命运已经有了一个合理的去处。

净利润不断下滑
来自鹏博士对外披露的数据显示，值

得注意的是：近年来，长城宽带净利润不
断下滑。

2015年净利润为3.24亿元；
2016年净利润为 2.84亿元，同比下滑

12.31%；
2017年净利润为 1.6亿元，同比下滑

43.43%；
2018 年，长城宽带净亏损达 1.86 亿

元，到了2019年亏损更超过了26亿元。
综合上述而言，长城宽带这些业务已

经被贴上了拖后腿的标签，无法为鹏博士
这家上市企业带来应有的效益，更无法在
通信市场上保留住用户的基数，以及体验
度方面的口碑。

出售的主要原因
关于长城宽带被出售的主要原因，鹏

博士方面表示，其拟转让长城宽带的交易
主要是出于优化资源配置的考虑。

现如今，在网络宽带的消费人群当
中，网速方面则成为大家首选因素，其次

才是价格方面的衡量。
国内三大运营商的宽带业务不断优

化，已经成为大多数消费者的首选，因为
网速的优势已经得到众人的认可，至少在

这方面已经超越了长城宽带。由此可见，
长城宽带这项业务被鹏博士打包出售的主
要原因，不仅只是来自于内部的资源优化
需求，更离不开外部市场的竞争。

互联网对于金融行业的改造是非常有
限的，甚至可以说互联网仅仅只是充当了
一个去中间化的角色，并未真正改变金融
行业本身。

简单来讲，在互联网金融时代，金融
还是那个金融，毫无改变，甚至还有被阉
割的现象。

正是因为如此，有些时候，所谓的互
联网金融其实扮演的是一个获取流量的角
色，并未真正改变金融行业本身，是彻头
彻尾的流量思维的产物。

所以，当流量红利不再，以撮合和中
介为代表的盈利模式难以为继，互联网金
融便开始陷入困境，曾经的魅力同样化作
乌有。

互联网金融的困局其实就是“互联
网+”模式的困局，这种困局在其他类型的
互联网物种身上同样存在，只不过是金融
行业的特质决定了它影响到人群范围要比
其他“互联网+”物种影响到的人群范围还
要广泛而已。

当金融进化开始失焦，它所带来的影
响远比其他的互联网物种更加深度和广泛。

校正互联网金融的偏差，最终让金融
进化回归正轨成为当下几乎所有金融从业
者必然要思考的重要课题。

回归金融的本质，成为解药。
金融的本质是什么？
其实，金融的本质就是“毛细血管”，

通过金融的运行不断给相关产业提供“营
养”，并建构起了行业的大厦，以此来驱动
人们生活得更加美好。

从这个层面来看，金融的本质在于对
实体行业的支撑和“营养供给”，而不仅仅
只是停留在投资和理财上面。

因此，所谓的金融未来的发展和进化
应该更多地实现产业上下游的打通，而不
仅仅只是停留在某一个层面上。

其实，互联网金融完成的是金融上游
产品的线上化，所做的是纯粹的撮合和中
介的工作，但是，却忽略了金融下游产
业，特别是实体产业的赋能和深度改造。

当金融下游的产业供给难以为金融上
游的产品提供充足的能量来源，金融行业
上游的产品便成为一个海市辰楼，虚无缥
缈，触不可及。

金融行业上下游开始脱节，互联网金
融便开始遭遇困境。

当互联网金融遭遇困境，我们更多地
应该思考的是如何实现金融上下游的联通
和连接，而非仅仅只是一味地“做大”、

“做强”上游产品，并且让金融产业上下游
的鸿沟越来越大。

这就需要对金融行业进行更加深度和
全面的改造，以寻找新机会。金融的进化

并不仅仅只是停留在对于金融行业的改造
上，还应当包括与金融相关行业的深度赋
能和改造。

当互联网金融遭遇困境，仅仅只是将
发展的目光聚焦在金融行业本身进行改造
的金融科技，仅仅只是一个方面。

诚然，金融科技非常重要，但，对于
金融相关行业的深度改造，同样决定着金
融进化的成败。

从这个角度来看，所谓的金融科技仅
仅只是一个方面，而且仅仅只是一个很小
的方面，绝非金融进化的全部。

以金融科技为开端，将这种深度产业
化延伸到金融相关产业当中，以更加深度
和纯粹的角度来思考和看待金融的进化，
才能真正完成金融上下游的打通和融合，
从而让金融行业的发展更加全面。

所以，仅仅只是将以银行、证券、保
险为代表的金融公司看成是改造对象的金
融科技公司仅仅只是完成了对金融上游的
改造，却没有实现对金融下游产业的塑
造，最终所谓的金融变革其实又变成了另
外一种“类互联网金融”的存在，无法全
面地将金融行业的功能和作用发挥到最大。

我们需要以一种更加深度、更加本质
的角度来思考发挥金融行业功能和作用的
方式和方法，通过将金融行业本身进行改

变，通过将其与金融相关的行业进行融
通，才能实现金融上下游的打通，并且更
好地发挥金融的本质和作用。

数字化时代的来临，为我们提供了这
样一种契机。

在数字化浪潮风靡的今天，以数字科
技为突破口来寻找发挥金融本质和作用的
方式和方法显得尤为重要。

站在数字科技的视角，金融行业以及
金融相关产业找到了一个结合点——数字。

借助数字科技，金融与其他行业不再
是烟囱林立的信息孤岛，而是变成了可以
相互融通的存在。

金融行业的上下游不再是脱节的存
在，而是变成了一个可以相互支持，相互
促进的生态体系。

毫无疑问，这种发展模式可以更好地
发挥金融的功能和作用，同样也有助于完
成那些互联网金融无法达成的目标和方向。

需要明确的是，金融行业的数字化与
金融相关产业的数字化之间存在着巨大的
鸿沟，这道鸿沟能否真正得到弥合直接关
系到金融的本质是否可以发挥到最大的功
能和作用，甚至整个产业数字化是否可以
真正实现。

真正能够将金融产业的数字化与金融
相关产业的数字化串联起来的玩家，才是

真正可以把握未来发展方向的玩家。
这需要这个玩家超脱于金融的范畴之

外，以全新的视角重新审视并看待金融行
业进化以及相关产业的进化，并且找到这
两种进化之间的平衡点。

具体来说，就是成为金融行业以及金
融相关产业的“新基建”。

通过这个平衡点将两者连接起来，才
能真正让金融的进化与产业的进化有效协
同，从而促进行业迎来真正意义上的变革。

尽管如此，很多玩家依然没有摆脱金
融的束缚，仅仅只是用金融科技来诠释所
有的进化，最终不仅让金融产业的变革变
成了“半拉子”工程，甚至还影响到了金
融产业对于相关产业变革的驱动作用.

站在这样一个十字路口，我们需要重
新审视产业互联网时代金融行业的数字化
变革，同样需要用金融行业的数字化变革
来开启相关产业数字化变革的大幕。

只有这样，金融行业的变革才不会一
直在互联网金融的阴影下进行，同样，金
融行业的数字化变革才不至于仅仅只是停
留在金融产业本身，而是拓展到了金融产
业触角可以触达的行业和领域当中，这些
变革的功能和作用才能发挥到最大。

一句话，联结者，关系到产业数字化
的成败，是“关键先生”。

联结者，产业数字化的“关键先生”


