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6周快速无争议离婚

本来想写日入十万，即便这是真实的，
想想可能会挨骂，算了，低调。本文标题的
日入两万不代表只赚两万，作为标题我把这
个数字压缩到极度收敛，请勿刻板理解，对
于卖货来说，日入两万是个很小的收益，另，
本文展示所有图片均为独家真实数据。

我在微信上很少发言，静静的看看微信
群友的一些聊天 从他们的聊天中会发现最
近的热点 最近看到一个网赚群在聊股票的
多了起来 我的第一反应是，不好，韭菜要入
场 股票我也炒，但是我的一次交易周期是一
年以上。 这种火热场景似曾相识 发生在两
年前的虚拟币 不知道两年前在市场暴热疯
狂买进虚拟币的人现在光景如何 其实我也
是那波韭菜之一 不同的是，我本就没有打算
依靠拿东西暴富 买了一万个EOS，一直拿到
了现在 其价格如同心电图曲线的波诡云谲，
琢磨不透 上能上到快150元，下能下到区区
十元 可以说经历的EOS的繁华和落寞。

我奉劝各位，千万不要幻想通过金融投
资来暴富，你会很惨的。

归根结底，我们需要一份事业。
2020年，抖音这份事业是我们一定要参

与进来的。
从2019年下半年起，抖音开始显现他的

威力 你觉得下面这样的目标难么? 一个小
团队，两三个人，批量起抖音千粉号起号→
卖号→起号→卖号迅速做到月入20万 一个
恋爱话术的小程序通过抖音引流，小程序成
交每天撸1万，半年的时间内收益200万。

一个 0粉号，运营不超过三个月单场销
售 50万，一个星期净利润三十万 一个 19年
下半年开始的抖音培训机构每天十万的抖
音广告投入，换来每月千万的营业收入团队
迅速送十几人发展到 500人 这一切的逻辑
是什么? 流量！

流量在哪里，金钱就在那里 互联网的发
展历程让这条定律成色更足 我为什么这么
推崇抖音，不单单是他的赚钱效应。

客观来说，做抖音的未必都能赚钱 硬币
都有正反面 与我上面说的截然相反的团队
也有陷在抖音泥潭中苦苦挣扎的 遇到的无
非是以下的问题 无法涨粉 有了粉丝无法变
现 变现收益不足 变现途径失效 这些问题我
没法一一给你具体分析，也不是我这短短的
千字篇幅能说清楚的。

跳出具体操作层面，用一个更高层次的
视角来看这个问题。

1，我们是不是总是要盲目追所谓风口
想到了前段时间，和*电会一大佬的谈

话 之前聊的都很同频，直到聊到了抖音 可
能因为我们都是湖北人 湖北人中最出名的
不过雷军，雷军的著名风口论也是人尽皆知
这哥们自然也受到影响，他说 我们要追风
口，抖音虽好，但是TIKTOK机会更大，因为
做的人少，刚刚起来。

我说，要说风口，抖音这个事是未来十
年的机会 不要盲目去追求最新的东西 有可
能挖到金矿，更可能会死的很惨 新的东西意
味着着 没有经过市场的充分检验，变现逻辑
不清晰，不确定因素太多 结合最近TIKTOK
在印度和美国的遭遇 你品，你细品 雷军的
话在他的角度是一点问题都没有 但是，清醒
点，人和人的高度不一样。

他看到的风口和我们的风口是不一样
的 雷老板看到的风口，他有足够的实力去试
错，我们没有。

2，为什么现在是玩抖音的最好时机
前两年，大家玩抖音 更多的是奔着轻松

涨粉去的 做的人少，涨粉的速度飞快 但是
硬伤是，粉丝涨上去了，发现变现无比困难
想一想是不是！

你去新媒易上看看 我们平时看起来高
大上的百万粉丝号也不过才几万块钱 是不
是很掉价，很跌份 但今年不同了，在 yiqing

的催化下，大家憋在家无聊到爆 抖音的使用
时长上来了，抖音的用户数起飞了，抖音商
业化加速起飞 所以才有了我开头的那一段，
各色各样的赚钱的方式涌现出来了。

变现模式出来了，才是我们入场的最好
时机。

我说的判断是不是对的，你可以回想下
电商和微商的发展历程不言自明。

淘宝成立于 2003年，到现在走过了 17
个年头

可是电商代运营，电商店群培训，淘客
等依旧如火如荼。

微信 2011年推出，2013年微商星星之
火，到现在依旧大批量微商活的很滋润。

而抖音，2016年下半年上线，真正商业
化也不过才刚刚开始.....

你还会觉得你进入抖音的时机不好么?
3，抖音短视频流量逻辑抖音的变现模

式不是一成不变的。
比如我文章开头说的，批量起千粉号，

批量卖号，现在已经很难了 为啥? 批量起号
的原理是批量注册新号，批量搬运剪辑视频
高产的团队，一个人一天维护几十个号一点
问题没有 但是现在，抖音账号指数级上升，
抖音爸爸不轻易的给你流量了。

一个新号，抖音平台给你流量的逻辑是
什么? 内容 怎么衡量内容，大家关注抖音运
营的都知道 老生常谈的五大要素 完播率，
点赞，评论，收藏，转发 这五大要素经过加权
平均，就是你内容质量的整体得分 得分高的
给你推送一波精准流量，再根据用户反馈继
续打分 打分→推送→打分→推送→打
分...... 所以你的短视频火不火流量有多少，
取决于你跑到循环的第几个阶段 抛开特殊
账号，抖音起流量真的不难。

比如，拿我们自己做测试的影视剪辑号
为例：

区区六个作品，最高的一个直接一千万
的播放，直播间涌进5千多人，高峰的时候直
播间破万人。

这是其中区区一个测试账号 你知道么，
做剪辑号，一个人一天批量剪辑二三部技术
难度并不大 到这一步，其实在抖音上，稍微
有点悟性的人，引流难度不大。

4，不能变现的流量是毫无价值的
我大概罗列下我熟悉的几种变现方式

卖货(短视频卖货，直播卖货) 抖音小程序 抖
音培训(影视剪辑收徒，批量投放抖音广告培
训，大V培训) 抖音引流到微信变现(比如恋
爱话术，风水，取名，情感挽回，微商)。

1)关于抖音小程序，市面上已经比较多
了

你可以选择一家加入，也可以自己搭建
一套系统 小程序市面上的技术交流群已经
很多了,个人的一点见解是：新+概率。

新就是内容新，你把别人发过 n多次东
西再剪辑注定不会有大流量

“新”不是万能的，为什么说到概率，这
个牵扯账号的权重，账号的数量，作品数量

有时候你会骂娘。
有时候会出现，同样的内容你先发甚至

不如后来者，
这个时候，我们得有足够的号和视频数

拼概率了。
只有有了足够的作品，你才能碰到其中

某一条说不定就满足了抖音五要素的打分
逻辑。

这块不是本文重点，点到即止。
这套系统难度不大，两三万就能搞定一

套小程序后台系统，还能附赠小程序，没有
推广实力的不建议自行搭建。

2)抖音恋爱话术(抖音引流+微信小程序
变现)

而一套微信恋爱话术小程序系统大约
也在一万左右，我们需要的就是去抖音引流

操作方案：每天在抖音上发的视频很简单，
大多数是把如何使用这个微信小程序的操
作流量录制发抖音。

一般来说，操作这种项目，需要准备10-
100个账号，每天发一到三条 目前大家普遍
的操作方式是 一机一卡一号 如果 100个账
号，就需要准备一百台手机 可以使用安卓手
机，如果使用 iphone，建议 iphone6 450左右
一台

注册卡可以使用正常的手机号，购买流
量包，每个号独立流量图方便的话，也可以
使用 17*开头的虚拟号码，注册后使用同一
个流量(经过实测，上面两种方式都可以，但
是抖音的政策时刻在变化，没有定式)

最近，我一行内朋友的注册方式是开车
去异地注册抖音号，当然这个可能和他所在
的地域有关系，是个小县城，如果你在一二
线大都市，如果你不是批量注册，大可不必。

3)抖音培训(影视剪辑收徒，批量投放抖
音广告培训，大V培训)

先来说说影视号，影视号的有点在于门
槛低，见效快，能变现。

影视号的做法并不复杂，正确的玩法流
程如下：

起号 (批量号+重点号)+ 上热门 (拼概
率)+ 上播 + 引到到微信 + 成交(收徒)

虽说是批量，但是你得有批量的剪辑技
术，影视获取资源，剪辑技巧，运营直觉。还
有使用个人号做没问题，但是如果你有公司
能做企业蓝V认证，那是更好不过，天然的
权重就会高些。

影视号的好处是，一个作品火了很快会
带火其他作品，并且在作品火了以后迅速直
播，直播间很容易达到几千人。一场万人直
播引导的好的话能加几百人进入微信流量
池，配合一个好的朋友圈，适中的价格，成交
并不难。

下方这个号一个作品火了以后开播加
了 500微信好友，做了一个多月，收徒快 500
人(599一人)，收益就在 30万左右，而成本，
能够控制在3万以内，甚至除了出个体力，一
个小团队，两三个人，一个小房子，几乎就没
花什么成本。据我了解，目前这么操作多数

都是很小的团队。
影视号除了收徒，还有的变现方式就是

接星图广告+卖号，星图广告一万赞能有一
百多元，而门槛仅仅是过十万粉丝。

最不济卖号，一个粉的收益在 5分到一
毛之间，一个十万粉丝的号卖个大几千元一
点问题没有。

......
包括抖音培训方面，电影号培训变现虽

然容易，多数是小团队在做，不成团体系。
真正的大鳄是后面两种变现方式
批量投放抖音广告培训+腾讯课程，大

量投放巨量引擎广告获取表单，客服电话获
取微信，把微信用户吸引到腾讯课堂。

通过三个小时的清洗，主要手段是部分
干货+大量素材案例+讲课技巧，反复xi脑。

下方是我们花费一万元获得得数据。
金牌讲师有超过百分之五到百分之十

的成交率。
500人听课能成交30人到50人，一个人

接近 4000元的培训费，一堂课成交十几万，
一天三到五个讲师开课十堂课(主要集中在
下午到晚上)，

最后的数据是每天投放8万到十万广告
费，月收益在千万左右。

付费课程方式是线上课程，为期两个
月，老师授课的一切目的就是为了避免客
诉。

99进群后，杜通过多群同步软件在微信
群开课，为期 5天，与其说是课程，不如说是
在对你长达 5天的勾引，最终目的而只有一
个：乖乖掏腰包，花2980元参与线上课程。

杜*建为这些人做背书，提供视频创意，
当然你如果想要得到他的背书，一来送钱是
少不了的，二来，杜团队有收入分成，你以为
交了2980元就完事了么？

本文的重点很简单，哪怕是你目前没有
找到很好的抖音变现方式，也要保持耐心。

抖音的整个商业化不过才是开了个头，
目前已经一大批人在上面赚到盆满钵满。

假以时日，必将成为造富机器，一如这
前些年的电商，微商。

作者：海涛
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