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小电科技要上市！共享充电宝到冲刺阶段了吗？

三年前街电获得聚美优品 3个亿融资
后，王思聪在朋友圈嘲讽，“共享充电宝要是
能成我吃翔，立帖为证。”但三年时间眨眼而
过，王思聪无奈落寞，共享充电宝却变得越
来越“香”！随着共享单车、共享雨伞、共享
马扎等折戟沉沙，共享充电宝已成为共享经
济中挑大梁的中坚力量。

在共享充电宝已渗透至商场、餐厅、机
场及休闲娱乐等主流消费场景，且拥有海量
用户、逐渐盈利后，某些企业也按捺不住自
己的野心。上市，成为他们的新目标。作为
共享充电宝领域巨头之一的小电科技，就磨
刀霍霍地要做“共享充电宝第一股”。而伴
随小电科技的出招，其他巨头也会不甘示
弱。这是否意味着，共享充电宝领域要到全
速冲刺阶段了呢？

小电科技野心勃勃，要成共享充电宝第
一股

近段时间，股市大涨！上涨的势头，已
经从7月1日延续到现在。仅仅在7月6日，
沪深股市指数逼空大涨，全天高开高走，收
盘沪指上涨5.71%，深证成指上涨4.09%，创
业板指数上涨 2.72%。股民期盼已久的牛
市，正在加速走来。

中国股市依然能创造很多暴富神话，亦
有很多积极的可能性。而上市，还是不少企
业的终极目标之一。在这个关键时间节点，
把握机会上市成为很多企业的选择——共
享充电宝企业就是其中的代表。

根据中国证监会浙江监管局披露的消
息，小电科技已于近期聘任浙商证券为辅
导机构，准备在创业板上市。值得注意的

是，如果小电科技得以登陆创业板，那么
其将成为“共享充电宝第一股”。对这个头
衔，相信不少共享充电宝企业都看得非常
重。

让人讶异的是，小电科技其实并不算共
享充电宝领域的“老炮儿”。毕竟小电科技
成立于 2016年，相比 2014年成立的来电和
2015年成立的街电，亮相的时间算是比较
晚。之所以能抢先上市，在于其有着很高的
起点——背后有不少实力雄厚的“金主爸
爸”在支持。腾讯、元璟资本、红杉中国、高
榕资本、德同资本等，都占有不少股份。而
这，也让小电科技有了率先冲刺股市的底
气。

共享经济的独苗，共享充电宝垄断格局
已现

小电科技突然准备上市，其实也是给其
他共享充电宝巨头“亮剑”。要知道，经过数
年的洗牌，共享充电宝领域既得到长足发
展，也形成了“三电一兽”的稳定格局。

据 移 动 互 联 网 大 数 据 监 测 平 台
Trustdata发布的《2019年中国共享充电行业
发展分析简报》显示，2019年共享充电行业
总体实现稳步增长，全年用户规模达到 1.5
亿人次。同时，共享充电宝行业拓展的全国
城市数量达到 300座，入驻餐饮、娱乐、生活
服务、交通、出行等多个领域，成为消费者与
商家联动的重要入口。身为共享经济的独
苗，共享充电宝从被嘲到逆袭的共享充电
宝，上演着一出“真香”大戏。

而且就目前来看，相比于其他竞争局面
混乱的行业，共享充电宝领域的垄断格局已
现。街电科技、来电科技、小电科技和怪兽
充电这 4家企业，在 2019年就已垄断超过
96%的市场份额。

更难能可贵的是，基于刚需、前期投入
成本低、覆盖率高、触达人群愈发广泛、价格

走高等因素，这些共享充电宝巨头都已实现
整体盈利。据艾瑞咨询发布的《2020年共享
充电宝行业分析报告》显示，直营模式下，
2019年“三电一兽”的毛利率均值近 25％，
盈利水平较稳定。

相对的是，这些共享充电宝巨头不再满
足于目前局面，要谋求更大发展。多位共享
充电宝企业运营商高管曾表示，2020年将是
行业发展决定性的一年，而增量用户则更多
来源于下沉市场。为了争夺用户并获得稳
定现金流、壮大自身实力，上市就成为一条
必然路径。在小电科技瞄准上市路径后，相
信其他巨头也会迅速跟进。

加速冲刺背后，是金主爸爸的大手在推
动

共享充电宝巨头欲上市除了基于市场
及发展层面面，还有“金主爸爸”的大手在推
动。毕竟眼看着共享充电宝巨头成长起来
后，这些“金主爸爸”都想尽快获得相应的投
资回报。除了小电科技外，其他共享充电宝
巨头背后也有众多支持者。

比如街电早已成为聚美集团新的增长
极，此前曾实现连续十数个月规模化盈利，
月度盈利稳定在千万级水平。而在聚美优
品今年完成私有化后，街电其实就成为其旗
下的一张“上市好牌”。

至于来电科技、怪兽充电等，也都有
“金主爸爸”支持。比如怪兽充电去年底完
成五亿元C轮融资，由软银亚洲风险投资
公司领投，中银国际、高盛，尚珹资本、
云九资本、高瓴资本、顺为资本等跟投。
随着怪兽充电在三四线下沉市场的拓展，
其也很有可能要走上上市之路。随着这些
共享充电宝巨头未来都迅速上市，好戏也
将继续开场。共享充电宝领域的剧本，要
变得更加精彩了。

（科技新发现 康斯坦丁/文）

网上购买火车票，还能怎样优化呢？
我有一个朋友出生在一个小城市里。

这个城市有一个很大特色——是全国极少
数没有通火车的城市！再加上上大学是在
省内，因此一直没有机会坐火车。直到他
2010年大四去重庆上班实习时，才第一次坐
火车。因为当时国内还没有网上购票的方
式，都是去售票大厅或者某些代售点买
票。在代售点买票还得加五块钱。他都是
直接去的售票大厅，当时人山人海的场面
非常壮观，也让他对火车站多年前的“脏
乱差”有了直观感受。

在排队N久后，才终于买到票，而且
买的还是无座票。回忆起当时的过往想必
不少 70、80后都感同身受，在火车上站了
10几个20多个小时才到回家，那种酸爽简
直了！乌泱泱的人群和各种味道混合在一

起，再加上一直不能睡觉，真的很痛苦。
幸好当时他还年轻，才能坚持下来。后来
春节购票回老家怎么也买不到票的感觉，
更是让人崩溃，最后还是买了高价黄牛票
才回的家。

我也还记得当时没有网络售票时，每
年春节和五一、十一为了能回老家，也学
了很多小技巧，比如买不到直达的票，就
买路过车站的票，然后在火车上补票。买
不到卧铺票，就买硬座或无座，然后在火
车上询问是否能补卧铺票。种种心酸，不
一而足。买火车票，真是个让人头大的事。

后来随着网上购买火车票的方式流行，
的确方便了许多，不用再跑去火车站售票大
厅或代售点。但 12306刚开始的时候，有很
多问题。买票人数太多，很容易网站就崩

溃；验证码就像是天书，太考验智商；定好闹
钟抢票，最后还是一场空……那时候的抢票
软件，是真凶啊，完全不给我们普通人抢票
的机会，票出来就瞬间秒没。

那段时间网上购票的体验，并非完
美。幸好 12306后来不断进化，让体验变
得也越来越好。不过，没有最好，只有更
好。12306还是得持续蜕变，才能满足我们
越来越高的要求，让买票变得更轻松。像
这次 12306小程序入驻支付宝，让不少人
有了购买的新渠道。但在我看来，网上购
票还有进化空间。

比如在12306官网及App之外，增加更
多购票渠道，可以让我们有更多选择。同
时，在其他渠道购票可以提供更多功能。
除了退改签之外，如果能有候补票、乘车

信息提醒等功能就更好了。
而我觉得最重要的，是能否把电子火

车票做得更完美。轻松动下手机，就能一
气呵成地完成所有购票、乘坐火车的举
动。虽然 6月 20日电子火车票已经在推广
实施，但体验上还能再进一步。我希望，
一个真正的无票乘车时代能快速落地。

我们现在的出行方式，已经越来越多
元化。飞机、长途大巴、私家车、包车
……但火车的地位，依然无可动摇。尤其
是高铁越来越多、车速越来越快、准点运
行愈发靠谱等，让火车还是成为不少人出
行的重要选择。作为乘坐火车整个过程的
重要环节，我期待网上购票能越来越人性
化，我也坚信肯定能做到。

（科技新发现 康斯坦丁/文）


